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进销存管理系统

中小型贸易商面临的市场竞争日益激烈，商品种类多、流通周转快，客户要求繁杂、账期灵活，传统的电子表格加纸质单据的信息管理模

式，已呈现出更新不及时、共享不方便、流转效率低、分析无依据等弊端。

上海泰坦科技凭借多年服务科研领域的信息化管理经验，以“经销商业务流程”为核心，为销售试剂、耗材、仪器等产品的贸易型公司量身

打造了一套适合科研配套服务领域的进销存管理系统，将采购、库存、销售、供应商、客户信息有效整合，能够极大的提升信息化管理水平，提

高工作效率，促进公司业绩。
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一、供应商及采购订单管理

( 图1)

( 图2 )

1、供应商信息

供应商信息是企业的宝贵资源，需要被统一管理和集中维

护，系统提供个性化字段定制。

( 图3 )

2、轻松生成采购订单

选择供应商及采购商品，信息自动带入，一键生成合同。

开票跟踪付款跟踪 到货跟踪 开票跟踪发货跟踪 收款跟踪入库记录 出库记录

3、采购订单完整记录；到货、付款、收票实时跟踪

所有采购订单集中保存和展示，可通过供应商、商品等多种

方式搜索，随时掌握采购进展，跟踪到货、付款、收票状态，并

可根据不同级别设置查看权限。

应到货时间 

商品编号

新增供应商



经销商业务管理信息化解决方案

二、库存及出入库记录管理

选择客户及销售商品，信息自动带入，一键生成合同。

2、轻松生成销售订单

1、商品信息

规范商品内部定义，确保销售、采购、库存采用一致的编号，

避免产生理解偏差，并能够统计每种商品的库存量、销售量。

随时掌握每种商品的精确库存数量和库存位置，提供多种搜

索方式；库存商品统一管理，有利于进行库存盘点、以及备货策

略制定。

2、库存信息

采购入库、销售出库，系统自动生成出入库记录，并同时

增加、减少库存数量；提供excel导出功能，便于数据统计和分

析；持续积累的信息，能够成为销售趋势、采购时机判断的重

要依据。

3、出入库记录信息

客户信息是企业的宝贵资源，需要被统一管理和集中维护，系

统提供个性化字段定制。

1、客户信息

( 图7 )

（图8）

( 图4 )

（图5）

（图6）

三、客户及销售订单管理

3、销售订单完整记录；发货、收款、开票实时跟踪

所有销售订单集中保存和展示，可通过客户、商品等多种方

式搜索，随时掌握销售订单进展，跟踪发货、收款、开票状态；

并可根据不同级别设置查看权限。
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收款跟踪

开票跟踪

出库跟踪

收货地址维护

客户信息管理
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